
步骤：

业务执行标准说明书

调价分析业务标准说明书

部门：营业部
作成：王小燕
审批：金文学

文件编号 YW-SD-013 

版本号 A/0 
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步骤：

业务执行标准说明书

修 订 变 更 栏

版本号 制/修订日期 制/修订部门 修订章节 修 订 内 容 描 述

A/0 2017.5.15 营业部 无 新版本作成



步骤：

业务执行标准说明书

业务标准名称 调价分析业务使用标准
说明书

部 门 营业部 从接收到履行所需的周期
时间

1天

备注NO. 流程 主导部门/责任人 完成
时间

关联部
门 流程简单说明

1 报价担当
1H

- 1.了解客户对价格具体要求
2.如社内市场价格涨幅同客人邮件或电话联络。

2 报价担当 1天 - 1.新产品报价表中各项目费用调整空间
2.产品订单数量，适当调整管理费用及利润

报价担当 1天 工程部 1.新产品加工工艺，再次确认调整。

报价担当 1天 二次加
工部门 1.二次加工成本调整

报价担当 1天 采购 1.采购物料单价调整确认

3 报价担当 1H - 1.进行报价各项目的具体分析。
2.客人要求报价明细制作。

营业部经理 1H - 1.单价调整确认
2.在客户要求纳期内提供.

4 报价担当 1天 - 1.与客户沟通价格结果

确认单价调整联络

单价调整分析

调整报价单提交

业务标准流程图

客户报价确认



步骤：

业务执行标准说明书

1、确认单价调整联络

1、客户往来邮件联络(新品价格调整\已生产部品单价调整).
2、社内市场价格涨幅联络.

1 客户往来邮件 2 社内往来邮件



步骤：

业务执行标准说明书

1、确认报价各项目费用是否有调整空间检讨(材料单价/水口/周期/机台大小/机台费用/二次加工)
2、根据与客人沟通内容，产品后续生产量。同社内生产稼动情况。调整管理费及利润。

2、单价调整分析

1 客户新品单价分析调整



步骤：

业务执行标准说明书

1、收集产品实际生产BOM信息,生管部门提供每月产品生产数量、每月产品销售额。
2、收集采购现行购入辅材料单价，并依赖调整。
3、收集信息进行价格分析，对比现行价格差异，做出能调整空间。

2、单价调整分析

1 客户已生产部品单价调整分析



步骤：

业务执行标准说明书

1、收集产品相关信息资料,进行适应调整(CD率在1%至3%)。
2、与客户交易产品,提供CD方案,进行单价调整.

2、单价调整分析

1 客户年度CD降价



步骤：

业务执行标准说明书

1、新产品调整,报价明细时,注意各项目调整.需要有说服力.
2、已生产品调整/年度CD报价单,注意调整后单价开始时间.
3、报价单得到经理确认后，在客户要求时间内提供报价单。

3、调整报价单提交

1.新品调整后报价明细作成 3.客人年度CD报价单

2.客人已生产品调整报价单



步骤：

业务执行标准说明书

1.及时与客户沟通报价，并让客户回签报价单。

4、客户报价确认

1 .报价结果

结束


